¥l SHAPP

Washapp

| avamos tu auto cuando necesites Y desde donde estes




- Problema

Tiempo de espera prolongados para acceder al servicio %
durante el mismo

Incertidumbre respecto a la identidad del lavador

Altos costos en zonas corporativas
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aun precio competitivo




Producto

Car wash on demand de autos. Solicitas el servicio en nuestra plataforma y lo obtenes

desde donde estes, en el menor tiempo posible y con la mejor relacion calidad/ precio




TAM

El mercado total considerando
el parque automotor de
Capital y los departamentos
mas densamente poblados
como Central, Alto Parana e
tapla es de 1.370.665
vehiculos Consideramos como
el mercado total a capital y
central cuyo parque

automotor es de 895.000

vehiculos.

Tamano de
mercado

SAM

Pensamos que podriamos
llegar al 10 7% del tam
considerando la cantidad de
trabajadores estables
necesarios para ello

SOM

Tenemos una alianza en base a
resultados y calidad con un
edificio de estacionamientos
centrico que cuenta con 200
autos mensualeros 'y 70
|ugares rotativos, sl nuestro
servicio es satisfactorio
podriamos tener ese como
lavadero fijo y lugar de

promocion de la app este ano.
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Accesible

Vi>SHRPP

washapp

| avaderos
convencionales

OFFLINE avmmerppt cale) ONLINE

lavados a vapor

| avados a domicilio que
utilizan maquinarias

Caro



e Ventajas competitivas

&

Primeros en el
mercado paraguayo en
ofrecer este tipo de
Servicios

(S~
S

Incentivo al lavador: un
lavador a tiempo
completo podria obtener
ganancias mayores al
sueldo minimo

Plataforma facil de
utilizar

(32

Posibilidad de solicitar
el servicio desde donde
te encuentres y con
conocimiento respecto

a la identidad del

lavador



Roadmap

Tecnologia

Desarrollo de producto

Crecimiento

nuevos mercados



Enrique Caballero

Estudiante de lngenieria

industrial en la UCA

Vendedor asociado de la
inmobiliaria paraguay
Connections

Mauricio Sarubbi

Recibido de Economista en la
UNAy de abogado en la
UNIDA.

Gerente financiero de la
constructora Ingemon

Posibilidad de

incorporar al Staff a una
persona con

conocimientos
especializados en
informatica




(Gracias por la atencion

enrique(@paraguayconnections.com mrsarubbi(@ingemon.com.py.

+5959861583/10 +595981990343



